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Johdanto




“Pitching is 80% of the game and the other half
Is hitting and fielding.”

Mickey Rivers




Oppitunnin tavoitteet

Ymmartaa hissipuheen kasite ja merkitys.
Kehittaa itseluottamusta hissipuheen pitamiseen.

Tunnistaa hissipuheen ja sen avainelementtien edut.




Oppimistulokset

- Maarittele, mika hissipuhe on ja miksi se on ratkaisevan tarkea
verkostoitumisessa ja ammatillisissa tilanteissa.

- Laadi selkea ja ytimekds hissipuhe, joka viestii tehokkaasti taidoistasi,
asiantuntemuksestasi ja arvolupauksestasi.

*  Osoita itseluottamusta ja selkeytta hissipuhetta pitaessasi.

* Ymmarra, miten hissipuhe voi luoda uusia mahdollisuuksia, kiinnittaa muiden
huomion ja tehda pysyvan vaikutuksen.




Kohdennetut taidot

Kommunikointitaidot
Esiintymistaidot

* Verkostoitumistaidot
Pohdintataidot
Empatia

Sopeutumiskyky




Johdanto pitchaukseen




Mita on
pitchaus?

* Pitchaus viittaa idean, tuotteen, palvelun
tai oman itsesi esittelyyn tai yleisolle
mainostamiseen kiinnostuksen, tuen tai
investoinnin saamiseksi.



* Pitchaus voi tapahtua erilaisissa
e e . . tilanteissa, kuten liiketapaamisissa,
Mlssa/mlllOln? myyntiesityksissa, sijoittajapuheiden
vhteydessa, tyohaastatteluissa,
verkostoitumistapahtumissa,
yrittajyyskilpailuissa jne.



Pitchauksen merkitys

Kiinnita kohdeyleisdsi huomio nopeasti

Kerro ideasi, tuotteesi, palvelusi tai oman itsesi arvosta, eduista ja ainutlaatuisista
ominaisuuksista

Luo mahdollisuuksia yhteisty6hdn, kumppanuuksiin, rahoitukseen, myyntiin tai uralla
etenemiseen

Suhteiden rakentaminen

Pitchaus lisaa itseluottamustasi ideoidesi esittamiseen

Pitchaus voi opettaa sinua mukautumaan erilaisten yleiséjen tarpeiden mukaisesti

Parantaa kommunikointitaitojasi, mukaan lukien julkinen puhuminen, tarinankerronta ja
muiden vakuuttaminen

ltseluottamus tybhaastatteluissa

Inspiroi ja motivoi muita




Kohdeyleisosi ymmartaminen
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Yksi tarkeimmista nakokohdista
onnistuneen myyntipuheen \V/
luomisessa on yleisosi

ymmartaminen.

Kysy itseltasi kysymyksid, kuten:

ketka ovat potentiaalisia
asiakkaitani? Ketka ovat
kilpailijoitani? Ketka ovat

sijoittajiani?

Kun tiedat, kenelle esitat pitchauksen,
voit raataloida viestisi heidan
tarpeidensa, kiinnostuksen
kohteidensa ja arvojensa mukaan.

Tutki kohdeyleisdasi, etsi tietoa
heidan kiinnostuksen kohteistaan,
tarpeistaan, kipupisteistdan ja
tavoitteistaan.



Jos et ym marra .. Se voi johtaa geneeriseen tai

o sopimattomaan myyntipuheeseen,
| joka ei herata kiinnostusta tai tukea.

kohdeyleisdas




Viestin raatalointi

Vakuuttavan viestin
luominen on jokaisen

onnistuneen pitchin
sydan.

o Maarita selkeasti, mita haluat
yleisdsi saavan irti viestistasi.

e Maarita viestisi tarkoitus. Pyritko
tiedottamaan, suostuttelemaan,
inspiroimaan tai viihdyttamaan?

e Kayta yksinkertaista ja
suoraviivaista kielta.

e Muotoile viestisi loogisella ja
johdonmukaisella tavalla.

e Sisdllyta tarinankerronnan
elementteja, jotta viestisi olisi
kiinnostava.

e Kayta visualisointeja (jos
kaytossa).

e Harjoittele




Johdanto hissipuheeseen




Hissipuhe

On tiivis ja mukaansatempaava yhteenveto ideasta, tuotteesta,
palvelusta tai omasta itsestasi.

Sen pitaisi olla riittavan lyhyt kiinnittamaan toisten huomio ja
valittamaan tarkeimmat pointit.

Hissipuhe on paljon lyhyempi, noin 30 sekunnista 2 minuuttiin.

Hissipuheen tarkoituksena on tehda vakuuttava vaikutelma, herattaa
kiinnostusta ja jattaa pysyva vaikutus kuuntelijaan.

Perimmaisena tavoitteena on luoda positiivinen ja mieleenpainuva
vaikutelma, joka herattaa uteliaisuutta ja johtaa sitoutumiseen.




Hissipuheen merkitys

Tekee vahvan ensivaikutelman

Osoittaa ammattitaitosi ja
valmiutesi

Viestii selkeasti taidoistasi ja
asiantuntemuksestasi

Luo mahdollisuuksia
verkostoitumiseen ja
suhteiden rakentamiseen

Parantaa nakyvyyttasi ja
muistettavuuttasi

Korostaa ainutlaatuista
arvolupaustasi

Lisaa mahdollisuuksia saada
viittauksia tai suosituksia

Avaa ovia uusille ura- tai
lilketoimintamahdollisuuksille

Sitouttaa potentiaalisia
kontakteja ja herattaa heidan
kiinnostuksensa

Osoittaa sinun olevan
itsevarma ja kykeneva
ammattilainen



Hissipuheen avainelementit

e Aloita e Kerro selkeasti e Korosta merkittavia e Korosta taustasi tai ¢ Osoita aitoa innostusta
mukaansatempaavalla ainutlaatuisesta saavutuksia, jotka asiantuntemuksesi tyOstasi ja arvosta, jota
esittelylla, joka arvosta, jota voit osoittavat kykysi ja osa-alueita, jotka ovat voit antaa muille.
kiinnittda huomion ja tarjota. Tunnista menestyksesi alallasi. olennaisimpia ja
vahvistaa tarkeimmat vahvuutesi, houkuttelevimpia
uskottavuuttasi. taitosi ja kokemuksesi, kuuntelijalle.

Mainitse nimesi ja anna jotka saavat sinut
lyhyt katsaus taustaasi erottumaan joukosta.

tai asiantuntemukseesi.




Yksinkertainen tapa jasentaa
hissipuheesi

Kuka olen?
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(Esittele itsesi ja
vahvista
henkilollisyytesi)

~

J

Mika on

osaamisalueeni
tai ammatillinen

taustani?

)

(Korosta
taitojasi,
patevyyttasi ja
kokemustasi)

——

Mika erottaa
minut muista
alallani?

/ (Tunnista )

ainutlaatuiset
myyntivalttisi
ja tekijat,
jotka
erottavat

\_sinut muista) /

Miten voin
raataléida
myyntipuheeni
tietyille yleisaille

Mita todisteita tai
esimerkkeja voin
esittaa
vaitteideni

tueksi? tai tiettyyn

kontekstiin?

(Jaa
menestystarinoita,
suositteluja tai
saavutuksia)

(Harkitse
pitchauksesi
mukauttamista
kuuntelijan
tarpeiden ja
kiinnostuksen
kohteiden
mukaan)

Miten voin tehda
myyntipuheestani
ytimekkaan,

mukaansatempaavan ja

mieleenpainuvan?

( )

(Varmista, etta
myyntipuheesi on
selked, ytimekas
ja vakuuttava)

- J




Nelja ava

01

Ole riped:
Hissipuheen tulisi olla
lyhyt ja ytimekas,
tyypillisesti enintaan
30 sekuntia.

inelementt
tehokkaaseen hissipuheeseen

02

Ole rohkea: Tee

myyntipuheestasi
ainutlaatuinen.
Korosta sita, mika saa
sinut erottumaan
muista. Kayta vahvaa,
mieleenpainuvaa
kielta, joka vangitsee
kuuntelijan
kiinnostuksen.

I1d

03

Ole hyodyksi:
Varmista, etta

myyntipuheesi vastaa
kuuntelijan
kiinnostuksen
kohteita tai
huolenaiheita.

04

Ole uskottava:
Myyntipuheesi tulisi
perustua

todellisuuteen ja sita
tulisi tukea faktoilla /
tai tiedoilla '

mahdollisuuksien
mukaan. Harjoittele
pitchiasi, kunnes
pystyt esittamaan sen
itsevarmasti.




Tarkeimmat sisallytettavat kohdat

Nimi ja ammattihenkilollisyys

Tausta ja asiantuntemus

Saavutukset ja menestykset

Ainutlaatuiset myyntivaltit

Arvo jota tarjoat muille

Asiaankuuluva kokemus

Intohimo ja motivaatio siihen, mita teet




Vinkkeja, joiden avulla voit tehda
myyntipuheestasi houkuttelevamman

Ole selkea ja mene suoraan asiaan
Korosta niita asioita, jotka erottavat sinut muista
Jaa esimerkki, josta kay ilmi asiantuntemuksesi

Korosta hyotyja ja tuloksia, joita voit saada aikaan

Osoita itseluottamusta, sailyta katsekontakti, puhu selkeasti itsevarmalla aanella

Mukaudu yleis6on

Harjoittele, harjoittele ja harjoittele toistuvasti parantaaksesi ulosantiasi ja varmistaaksesi puheen sujuvuuden




Mita ei pida sanoa pitchattaessa

* Mitaan sellaista, mika saisi toisen henkilon ajattelemaan, etta sinulla
on jotain salattavaa.

e Valta kommentoimasta negatiiviseen savyyn aiemmista tyonantajista,
tyotovereista tai kokemuksista.

« Alj tee epirealistisia ennusteita tai lupauksia.
« Al3 liioittele kokemustasi tai patevyyttasi.
 Al3 puhu lilan kauan tai ylita sinulle varattua aikaa.

« Ald puhu ammattikielelld tai lilan teknisilld termeilld, jotka voivat
hammentaa tai pitkastyttaa yleisoasi.

 Pida myyntipuheesi keskittyneena ja valta epaolennaisten tai
tarpeettomien yksityiskohtien jakamista.

e Valta epamaaraisia lausuntoja, jotka voivat jattaa kuulijalle epavarman
vaikutelman kyvyistasi tai saavutuksistasi.




Muistettavaa hissipuheesta




Tarkein
poiminta

* Harjoittele, harjoittele ja
harjoittele




Vaiheet, joiden avulla voit
kirjoittaa tehokkaan hissipuheen

Tunnista Maaritad hissipuheesi tarkoitus

paamaarasi

Maarita Ymmarra, kenelle puhut ja mista he ovat kiinnostuneita

kohdeyleisosi

Luo puheelle Aloita huomiota herattavalla lausunnolla, joka herattda kuuntelijan uteliaisuuden

vakuuttava avaus

Esittele itsesi Kerro nimesi, ammatti-identiteettisi ja lyhyt katsaus asiantuntemukseesi tai taustaasi

Kerro arvostasi Korosta hyétyja ja tuloksia, joita voit saada aikaan

Erottaudu muista Korosta sitd, mika erottaa sinut muista alallasi

Anna esimerkkeja Kerro lyhyita tarinoita, jotka osoittavat, miten erotut muista
tai esita todisteita



Esimerkki 1

itsesi esittelysta
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"Hei, olen John, web-kehitykseen erikoistunut
ohjelmistoinsindori. Minulla on kokemusta kestavien ja
kayttajaystavallisten ratkaisujen tarjoamisesta, jotka
virtaviivaistavat eri prosesseja ja parantavat
kayttokokemusta. Olipa kyse responsiivisten
verkkosivustojen rakentamisesta tai mukautettujen
sovellusten kehittamisesta, nautin monimutkaisten
teknisten haasteiden ratkaisemisesta. Keskustellaan siis
siita, miten voin osallistua seuraavaan projektiisi."




Esimerkki 2 itsesi esittelysta

"Hei, olen Emily, sertifioitu personal trainer ja
hyvinvointivalmentaja. Olen intohimoinen auttamaan
ihmisia saavuttamaan kuntotavoitteensa ja elamaan
terveellisempaa elamaa. Henkilokohtaisten
treeniohjelmien ja ravitsemusohjauksen avulla
voimaannutan asiakkaitani tekemaan positiivisia
elamantapamuutoksia. Jos haluat parantaa kuntoasi ja
yleista hyvinvointiasi, voimme keskustella siita, miten
voin tukea sinua pyrkimyksissasi."




Ehdotettu aktiviteetti ryhmissa

* Osallistujat jaetaan pareihin.
 Aseta ajastin jokaiselle pitchaukselle (1-2 minuuttia).
* Pari A on pitchaaja ja pari B kuuntelija.

* Parille A on maaratty aika myyntipuheensa pitdmiseen. Sen tulisi
keskittya hanen itsensa esittelyyn ja asiantuntemuksensa seka
tarjoamansa arvon esille tuomiseen.

 Pari B kuuntelee aktiivisesti pari A:n pitchia keskeyttamatta.
* Kun aika on kulunut, pari B antaa palautetta.

* Vaihda rooleja siten, etta parista B tulee pitchaaja ja parista A
kuuntelija.

* Kun olet suorittanut harjoituksen, pidd ryhmdkeskustelu, jossa voit
jakaa oivalluksia, opittuja asioita ja strategioita joilla pltcheja VOi
parantaa.




Paatelmat




Paatelmat

Hissipuhe on ytimekas ja mukaansatempaava johdanto, josta kay ilmi arvosi.

Se on tehokas tyokalu ikimuistoisen ensivaikutelman tekemiseen ja kiinnostuksen herattamiseen.
Tehokkaan hissipuheen laatiminen vaatii selkeyttd, ripeytta ja merkityksellisyytta.

Hyvin muotoiltu myyntipuhe korostaa ainutlaatuisia taitojasi, asiantuntemustasi ja arvolupaustasi.
Harjoittelu on avain itsevarmaan ja vaikuttavaan hissipuheeseen.

Hissipuhe on valttamaton verkostoitumiselle, tydhaastatteluille ja ammatilliselle vuorovaikutukselle.
Se auttaa sinua erottumaan joukosta, jdamaan kuulijan mieleen ja luomaan mahdollisuuksia

sitoutumiseen.

Hallitsemalla hissipuheen voit esitella itsesi vakuuttavasti ja jattaa pysyvan vaikutuksen muihin.




Viitteet ja lisaresurssit




Viitteet

* Ceniza-Levine, C., & Thanasoulis-Cerrachio, C. 1.4 YOUR NETWORKING PITCH. Introduction to
Professional Development, 23.

* Chelminski, P., & Panda, M. Preparing Your Pitch. Caring for Caregivers to Be, 270.

* Faust, B., & Faust, M. (2006). Pitch Yourself: The Most Effective CV You'll Ever Write. The Best
Interview You'll Ever Give. Secure the Job You Really Want. Pearson Education.

* Perruchet, M. (2016). One Perfect Pitch: How to Sell Your Idea, Your Product, Your Business—or
Yourself. McGraw-Hill Education.

* Woodard, J. (2011). Pitching to Win. Lulu. com.



Lisaresurssit

* How to introduce yourself. Saatavilla:
https://www.youtube.com/watch?v=V1xt7zgnukKO

 How To Introduce Yourself In An Interview! Saatavilla:
https://www.youtube.com/watch?v=wexzvClUcUk

* Best ways to introduce yourself. Saatavilla:
https://www.youtube.com/watch?v=keZnAtBxO-c
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