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Ziele des Moduls

• Verstehen Sie das Konzept des Netzwerks und seine Bedeutung im 
persönlichen und beruflichen Kontext.

• Gewinnen Sie einen Einblick in die Vorteile von Netzwerken.

• Entdecken Sie verschiedene Kanäle des Netzwerks, sowohl online 
als auch offline, und deren Vorteile.

• Verstehen Sie, wie Sie Beziehungen und Verbindungen zu anderen 
Menschen aufbauen können.

• Wissen über die Struktur eines Pitches und die wichtigsten 
Elemente, die enthalten sein müssen. 

• Zeigen Sie, wie Sie einen effektiven Elevator Pitch halten können. 



Struktur des Moduls

• Vorstellung eines Überblicks über das Modul.
Vorstellung der Ziele und LernzieleEinführung

• Verstehen, worauf es beim Netzwerken 
ankommt
Verstehen, warum Netzwerken wichtig ist

Lektion 1: Grundlagen des 
Netzwerks 

• Erkennen Sie die Schlüsselkomponenten eines 
wirksamen Netzwerks. 
Lernen Sie, wie Sie Fallstricke beim Netzwerken 
vermeiden können. 

Lektion 2: Arten von Netzwerken, 
Tipps, Do's und Don'ts

• Verstehen Sie die Struktur des Pitches und seine 
SchlüsselelementeLektion 3: Aufzugspräsentation

• Abschließende Gedanken 
Bewertung der Aktivität Abschluss



Lernziele

• Verstehen, was Netzwerken bedeutet und warum es wichtig ist.

• Erkennen Sie die Vorteile und potenziellen Möglichkeiten, die ein 
Netzwerk bieten kann.

• Verschiedene Kanäle und Plattformen für das Netzwerk erkunden.

• Gewinnen Sie Selbstvertrauen im Umgang mit Netzwerken und stellen 
Sie sich vor.

• Wissen und Strategien erwerben, um sich in der Welt des Netzwerks mit 
Hilfe der Elevator Pitch Strategie wirksam zu bewegen. 



gezielte Fähigkeit

Fähigkeiten

Soziale 
Kompetenzen

Kommunikative 
Fähigkeiten

Selbstvertrauen

Fähigkeiten zur 
Präsentation

Fähigkeiten in der 
Öffentlichkeit zu 

sprechen
Anpassungsfähigkeit

Aktives Zuhören

Vertrauen

Diversität



Mehrwert des Moduls

• Erhöhtes Bewusstsein für die Bedeutung und die Vorteile von Netzwerken.

• Größeres Selbstvertrauen im Umgang mit Situationen des Netzwerks.

• Wertschätzung für den Wert von Vielfalt und Inklusion im Netzwerk.

• Verbesserte Fähigkeit, ein überzeugendes Elevator Pitch zu formulieren.

• Erhöhtes Selbstvertrauen, ein prägnantes und wirkungsvolles Elevator Pitch 
zu halten. 



Lernen wir uns 
kennen!

• Stellen Sie sich vor!

• Warum nehmen Sie an 
diesem Training teil?

• Welche Erwartungen 
haben Sie an dieses 
Training?



Haben Sie Fragen? 
Danke!



LERNEN SIE UNSERE PARTNER KENNEN



FINDEN SIE UNS 
AUF SOZIALE MEDIEN!
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